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Yecla, 8 de abril de 2025

COMUNICACION - INFORMACION PRIVILEGIADA - NZI TECHNICAL PROTECTION, S.A

Muy Sres. Nuestros, En virtud de lo previsto en el articulo 17 del Reglamento (UE) n°
596/2014 sobre abuso de mercado y en el articulo 228 del texto refundido de la Ley del
Mercado de Valores, aprobado por el Real Decreto Legislativo 4/2015, de 23 de octubre, y
disposiciones concordantes, asi como en la Circular 3/2020 de BME Growth de BME MTF
Equity, ponemos en su conocimiento la siguiente informacioén relativa a la sociedad NZI
TECHNICAL PROTECTION, S.A. (en adelante “NZI” o “la Sociedad” indistintamente).

Las cuentas anuales consolidadas de NZI TECHNICAL PROTECTION, S.A. y Sociedades
Dependientes estdn en proceso de auditoria. No obstante, no se esperan cambios
significativos en las principales magnitudes financieras una vez concluya dicho proceso.

A continuacion, se muestra la cuenta de pérdidas y ganancias del Grupo NZI al 31 de
diciembre de 2024, no auditado, junto con la cuenta de pérdidas y ganancias consolidada
del ejercicio anterior auditado (en euros):

2024 AVANCE 2023 AUDITADO

Var. %
(Consolidado) (Individual)
Importe neto de la cifra de negocios 6.335.816 4.278.896 48,07%
Trabajos realizados por la empresa para su activo 126.248 67.716 86,44%
Otros ingresos de explotacion 575.555 125.869 357,27%
Aprovisionamientos (4.159.931) (2.538.515) 63,87%
Gastos de personal (1.145.400) (951.573) 20,37%
Otros gastos de explotacion (1.513.054) (892.174) 69,59%

Otros resultados 45.027 10.714  320,26%

Amortizacién del inmovilizado (168.328) (156.228) 7,75%

Perdidas, deterioro y variacidn de provisiones

. En 2023 la Sociedad no consolidaba, pero ninguna sociedad participada aportaba resultados ni deuda.



La compainiia ha crecido mas del 50% en sus ingresos. Mientras que 2023 se cerré con una
cifra de negocios de 4’2 millones de euros, en 2024 logro alcanzar los 6’3 millones.

Por lo que respecta al EBITDA, ha experimentado un crecimiento exponencial hasta los
264.261 euros en 2024 frente a los 100.933 en 2023. Su EBITDA ajustado, eliminando los
gastos de su salida a Bolsa, asciende a 639.000 euros, lo que contrasta con los 61.907 de
2023.

Adicionalmente, mostramos la comparacion de las partidas mas significativas del balance
a 31 de diciembre de 2024 y 2023, teniendo en cuenta que en el consolidado las filiales no
aportan ninguin importe significativo a estas partidas, por lo que si son comparables:

2024 AVANCE 2023 AUDITADO

Var. %
(Consolidado) (Individual)
4.340.033 1.503.814 188,60%
1.008.382 1.327.586 (24,04%)
2.503.348 661.676 278,33%
6.213.533 3.877.176 60,26%

Como podemos observar en la tabla anterior se ha incrementado significativamente el
patrimonio de la empresa que supone un 69,84 % del total activo, contra un 38,38 % el afio
anterior. Se ha reducido deuda financiera en un 24,04% y se ha incrementado la tesoreria
enun 278,33%.

Se adjunta nota de prensa.
En cumplimiento de lo dispuesto en la Circular 3/2020 del segmento BME Growth de BME
MTF Equity, se deja expresa constancia de que la informacién comunicada por la presente

ha sido elaborada bajo la exclusiva responsabilidad de la Sociedad y sus administradores.

Quedamos a su disposicién para cuantas aclaraciones consideren oportunas.

Atentamente,

Nazario Ibafez Ortin
Presidente del Consejo de Administracion



Nota de prensa

AVANCE DE RESULTADOS DEL ULTIMO EJERCICIO

El fabricante de cascos NZIl incrementa
sus ventas un 50% en 2024

Ha pasado de los 4’2 millones en 2023 a los 6’3 millones un afio mas tarde

NZI cerr6é un 2024 redondo. A su salida a Bolsa el pasado junio se suman ahora los
resultados del ejercicio, que la companhia ha dado a conocer en su avance de
resultados y que reflejan un crecimiento del 50% en sus ventas. Mientras que 2023
se cerrd con una cifra de negocios de 4’2 millones de euros, en 2024 el fabricante
de cascos murciano logré alcanzar los 6’3 millones, lo que en palabras de su CEO,
Nazario Ibanez, ha “supuesto un crecimiento significativo que refuerza nuestra
posiciéon en el mercado™.

Segun los resultados avanzados, NZI Technical Protection SA finalizé el afio con 2’5
millones de euros en tesoreria sobre un total activo de 6’2 millones de euros, un
exceso de tesoreria derivado de la captacién de fondos obtenida en su salida a
Bolsa, que fue de 3’7 millones de euros. Una salida a Bolsa que supuso para la
compania un gasto de 415.000 euros, lo que ha tenido unimpacto en sus resultados
financieros pero aun asi ha logrado una mejora notable en sus margenes operativos.
Y asi lo demuestran los datos presentados. Con un resultado de explotacion de
96.000 euros, los resultados antes de impuestos han pasado de -41.000 euros en
2023 a 72.900 en 2024, incluso considerando los costos de la citada salida a Bolsa.

Por lo que respecta al EBITDA, ha experimentado un crecimiento exponencial hasta
los 223.900 en 2024 frente a los 61.900 en 2023. Su EBITDA ajustado, eliminando
los gastos de su salida a Bolsa, asciende a 639.000 euros, lo que contrasta con los
104.000 de 2023. Para la empresa, “estos resultados evidencian el sdlido
desempeno operativo de la compania y su capacidad de crecimiento sostenido,
incluso en un entorno de transformacién corporativa”.

Las cifras obtenidas mejoranincluso las incluidas en la valoracién que la compainia
Gesvalt, especializada en consultoria y valoraciéon de activos, realizé de NZI en el
Documento Informativo de Incorporacién (DIIM) para su salida a Bolsa. La



valoracion incluia una cifra de negocio de 6’051 millones de euros y un EBITDA de
39.000 euros para el ejercicio 2024. Ambos resultados se han mejorado. Con estas
proyecciones el valorador estimaba un valor de la compafhia entre 20,7 y 27,1
millones de euros lo que situaba el valor de la accién entre 1,25y 1,67 euros por
accion. La accion cotiza hoy a 0,80 euros por accion.

NZI cierra el ejercicio con un patrimonio neto de 4’34 millones de euros, de un total
pasivo de 6’2 millones de euros. Por lo que respecta a la deuda financiera, ascendia
al cierre del ejercicio a 1’013 millones de euros, lo que representaba un 16’30%
sobre el total del patrimonio neto y pasivo, reduciéndose significativamente con
respecto al afio 2023.

TECNOLOGIA 3D Y CRECIMIENTO EN 2025

Al incremento de ventas mencionado, se le deben anadir los 575.600 euros de
ingresos adicionales que NZI logré6 con la venta de su tecnologia 3D, que
representan una fuente clave de ingresos estratégicos. Esta cifra se logro tras la
firma de un acuerdo clave con un gran fabricante europeo de cascos, con el que
compartiran su tecnologia 3D, y que permitira, segun ha explicado el presidente de
NZI, “una relacion de colaboracidén en la que ambos socios podran beneficiarse de
futuras mejoras y avances tecnoldgicos. Esta alianza refuerza nuestra posiciéon en
el mercado y abre nuevas oportunidades de desarrollo”.

Conrespecto a los primeros indicadores de este 2025, la compania informa de que
reflejan “un incremento considerable en las ventas durante el primer trimestre, lo
que fortalece nuestra confianza en la consecucién de los objetivos de crecimiento
previstos para el afo”.

Nazario Ibanez ha concluido el avance de resultados destacando que NZI Technical
Protection “se encuentra en una posicion sélida, con un crecimiento financiero
robusto, alianzas estratégicas clave y perspectivas prometedoras para el futuro. La
combinacion de nuestra innovacion tecnolégica y nuestra capacidad de expansion
nos permite mirar hacia adelante con confianza, generando valor para nuestros
accionistas y fortaleciendo nuestra presencia en el sector”.



